PAGE  
20

Обзор состояния конкурентной среды на рынке цемента

1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ
Целью настоящего исследования является изучение рынка цемента и уровня конкурентной среды на нем.

Методическую основу обзора составил Порядок проведения анализа и оценки состояния конкурентной среды на товарном рынке, утвержденный приказом ФАС России от 25.04.2006 г. № 108. 
В качестве источников информации использовались данные Федеральной службы государственной статистики, Федеральной таможенной службы, хозяйствующих субъектов и других источников.

2. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ВРЕМЕННОГО ИНТЕРВАЛА ИССЛЕДОВАНИЯ ТОВАРНОГО РЫНКА
Временной интервал исследования товарного рынка определяется в зависимости от цели следования, особенностей товарного рынка и доступности информации.
Период, за который исследуется информация о производстве и реализации цемента, включает 2007 год.
3. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ПРОДУКТОВЫХ ГРАНИЦ ТОВАРНОГО РЫНКА

Товаром на рассматриваемом товарном рынке является цемент, применяемый для приготовления бетонов, бетонных и железобетонных изделий, строительных растворов, асбоцементных изделий.

Рассматриваемый товар принадлежит к группе Общероссийского классификатора продукции (ОКП) 573000 - цемент.

По Общероссийскому классификатору видов экономической деятельности, продукции и услуг ОК 029-2001 цемент относится к виду экономической деятельности 26.51 – «производство цемента». По классификации Части II «Классы и подклассы видов продукции и услуг» Общероссийского классификатора видов экономической деятельности, продукции и услуг ОК 004-93 (ОКДП) (утвержден постановлением Госстандарта РФ от 6 августа 1993 г. N 17), цементы относятся к классу с кодом 2694000 «Цемент, известь, штукатурка и гипс», из которого выделены соответствующие подклассы.

Классификация по товарной номенклатуре внешнеэкономической деятельности ТНВЭД рассматриваемых групп цементов следующая: 

ТНВЭД - 2523 - Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый, цемент суперсульфатный и аналогичные гидравлические цементы, неокрашенные или окрашенные, готовые или в форме клинкеров.
Портландцемент – наиболее распространенный вид цемента, состоящий в основном из силикатов кальция. Получают портландцемент путем тонкого измельчения клинкера и гипса. Благодаря всевозможным добавкам, которые могут использоваться в производстве портландцемента, он приобретает различные свойства. Благодаря своей водонепроницаемости, гидрофобности, сульфатостойкости, коррозиеустойчивый, морозостойкий, портландцемент находит широкое применение в различных областях строительства: строительство гидротехнических сооружений (при службе в пресной воде), дорожное и аэродромное строительств. В соответствии с ГОСТ 10178—62, вырабатываемый портландцемент будет делиться на пять марок: 250, 300, 400, 450 и 500. 
Глиноземистый цемент - быстро твердеющее в воде и на воздухе высокопрочное вяжущее вещество, предназначенное для изготовления строительных и жаростойких растворов и бетонов. Выпускается по ГОСТ 969-91 трех марок: ГЦ-40, ГЦ-50, ГЦ-60. Отличается от других цементов высокой прочностью, достигаемой в раннем возрасте.

Шлаковый цемент - это общее название для группы цементов, которые изготавливаются при совместном помоле гранулированных доменных шлаков с добавками-активизаторами (так называют в данном случае известь, строительный гипс, ангидрит и т. д.). Возможно и простое смешивание этих компонентов, которые были заранее измельчены. Принято различать два вида шлакового цемента: известково-шлаковый, в состав которого входит 10 - 30% извести, до 5% гипса (от массы цемента), и сульфатно-шлаковый (его состав: 15 - 20% гипса или ангидрида, до 5% портландцемента или до 2% извести). Последний особенно часто используют для производства автоклавных материалов и изделий. Доменный шлак и природный гипс, который входят в состав шлакопортландцемента, позволяют регулировать сроки схватывания раствора. Исходя из своей прочности, он выпускается под следующими марками: 300, 400 и 500.
Цемент как элемент продажи характеризуется:

видом - общестроительный цемент, используемый для изготовления обычных и высокопрочных сборных железобетонных конструкций, строительства монолитных железобетонных сооружений; специальный цемент, который используется для бетонных и железобетонных подводных, наземных конструкций, подвергающихся действию агрессивных сред;

маркой - марки цемента регламентированы ГОСТ и СНиП, преимущественно марки 200, 300, 400, 500, 600;

упаковкой - тарированный и навальный (россыпь) цемент.

При проведении обзора рынка цемента различных видов целесообразно рассматривать рынок цемента как единый товарный рынок, вследствие следующих причин:

-область использования практически всех видов цемента - это строительные и ремонтно-строительные работы, а также производство сборных железобетонных изделий и конструкций, товарного бетона, асбоцементных изделий;

-для выполнения одной и той же задачи виды и марки цемента взаимозаменяемы;

-технологический процесс изготовления различных марок цемента практически одинаков, и в зависимости от сложившейся конъюнктуры один и тот же изготовитель может достаточно оперативно варьировать сортовой состав продукции в широких пределах, меняя рецептуру исходных материалов и режим их переработки;

-технические условия производства цемента и шлакопортландцемента определяются согласно действующему ГОСТу 10178-85 и ГОСТу 30515-97;

-технологические возможности по переключению с марки на марку определяются ГОСТами и нормативными документами, регламентирующими нормы расхода цемента на единицу строительной продукции (на примере СН 445-77), которые определяют его применительно к марке М-400, а также дают формулу пересчета этого показателя в случае использования цемента других марок, безотносительно происхождения.
Кроме того, с точки зрения потребителя – строителя зданий и сооружений, проект которых предусматривает применение цемента, использование в качестве вяжущего вещества глины, извести или строительного гипса недопустимо.

Если рассматривать взаимозаменяемость марок цемента между собой, то, практика показывает, что в большинстве сфер применения одну марку цемента можно использовать вместо другой. Зачастую потребители цемента самостоятельно меняют физические характеристики цемента, используя соответствующие добавки.

Уровень конкуренции не связан с узкой специализацией предприятия.

Анализ географии сбыта в зависимости от вида упаковки (тарированный, россыпью), показывает, что дальность транспортировки не детерминирована данным фактором: границы сбыта цемента и тарированного, и россыпью, одинаковы. 

Таким образом, продуктовыми границами рынка является рынок цемента в целом, на котором марки и производители цемента взаимозаменяемы для потребителей.

4. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ГЕОГРАФИЧЕСКИХ ГРАНИЦ ТОВАРНОГО РЫНКА

Географические границы рынка цемента определяются в соответствии с Порядком проведения анализа и оценки состояния конкурентной среды на товарных рынках (Приказ ФАС России № 108 от 25.04.2006). 
В соответствии с п. 27 Приказа № 108 определение географических границ товарного рынка основывается на экономической возможности покупателя приобрести товар на территории Российской Федерации или ее части и отсутствии этой возможности за ее пределами.

Предварительно определенные географические границы рассматриваемого товарного рынка уточняются на основании сравнения условий обращения на них данного товара.

Если цена товара, поставляемого с каких-либо территорий (от продавцов, расположенных на каких-либо территориях), оказывается более чем на 10 процентов выше средневзвешенной цены товара, доступного покупателю (покупателям) в пределах предварительно определенных географических границ рассматриваемого товарного рынка, то такие территории (продавцы) должны относиться к другим товарным рынкам.

Рынок цемента характеризуется:
-отсутствием административных барьеров на ввоз и вывоз товара и прочих препятствий для его передвижения в границах Российской Федерации;

-отсутствием технологических барьеров в пределах единой железнодорожной сети (максимальный период транспортировки между крайними точками составляет 14 дней при максимальном сроке годности цемента в 60 суток по ГОСТ-10178-85). За пределами единой железнодорожной сети РФ находятся: большая часть территории Республики Саха (Якутия), Камчатской и Магаданской областей, Корякского, Чукотского, Ненецкого автономных округов, значительная часть территории Красноярского края; 

-наличием определенных экономических барьеров. 

Наиболее дешевым и распространенным способом перевозки цемента является железнодорожный транспорт. Затраты на транспортировку определяются согласно Прейскуранту 10-01 «Тарифы на грузовые железнодорожные перевозки».
Железнодорожный тариф, приводит к удорожанию продукции на 10-12% на каждые 1000 км.
Самый дешевый вид перевозки: вагонами собственности ОАО «РЖД» класса хоппер-цементовоз.
Расчеты железнодорожного тарифа производятся (для одного вагона в отправке) с поправкой на маршрутную перевозку с коэффициентом 0,9 (максимальная скидка, которую можно получить при маршрутной перевозке, составляет 10%). 
Географические границы рынка определяются путем сравнения конечных цен цемента различных производителей между собой для отдельного потребителя. В качестве рынка субъекта РФ принимался административный центр соответствующего региона. 
Так, для потребителей Приморского края (г. Владивосток) предприятия ОАО «Спасскцемент» и ОАО «Тимлюйцемент» находятся в одном географическом рынке, поскольку их цены различаются менее чем на 10%. В то время как ОАО «Ангарскцемент», ОАО «Красноярскцемент», ОАО «Невьянский цементник» и ОАО «Катавцемент» - в другом географическом рынке. Выбор предприятий осуществлялся по следующему принципу: ОАО «Ангарскцемент» и ОАО «Красноярскцемент» - ближайшие к Приморскому краю крупные цементные предприятия, ОАО «Невьянский цементник» и ОАО «Катавцемент» - два завода, расположенные на Урале.

Таким образом, можно однозначно утверждать, что потребители Приморского края и потребители Уральского федерального округа, в котором расположены наиболее близкие к Приморскому краю заводы, находятся в разных географических рынках. 
При продолжении движения с востока на запад можно рассчитать, что для потребителей Хабаровского края (г. Хабаровск) и Амурской области (г. Благовещенск) предприятия ОАО «Катавцемент» и ОАО «Невьянский цементник», равно как и ряд других заводов, также находятся в другом географическом рынке. 

Начиная с самого восточного региона Сибирского федерального округа (СФО) - Читинской области – при расчете принимались во внимание все крупные цементные предприятия СФО. Для потребителей, расположенных западнее республики Бурятия, ОАО «Спасскцемент» находится в другом географическом рынке, поэтому дальнейших расчетов по данному предприятию не производится. 

Для потребителей всех регионов СФО ОАО «Катавцемент» и ОАО «Невьянский цементник» находятся в другом географическом рынке. 

Для потребителей г. Тюмени ОАО «Катавцемент» находится в одном географическом рынке вместе с предприятиями ОАО «Горнозаводскцемент» (Пермская область, Приволжский ФО) и ОАО «Искитимцкмент» (Новосибирская область, Сибирский ФО) поскольку их цены отличаются между собой менее чем на 10%.
Расчеты географических границ рынка цемента подтверждаются данными Федеральной службы государственной статистики (Росстат). По форме ввоз (вывоз) цемента за 2007 г. Из Свердловской области в целом (ОАО «Невьянский цементник», ОАО «Сухоложскцемент») в Сибирский федеральный округ (СФО) было вывезено менее  45 тыс. тонн, или 1,3% выпуска цемента предприятиями области. На территорию Дальневосточного федерального округа (ДФО) было вывезено 4,4 тыс. тонн цента, или 0,13% выпуска предприятиями области. Из Челябинской области (ОАО «Катавцемент» и ОАО «Уралцемент») в СФО было вывезено 12,8 тыс. тонн цемента, или 0,4% совокупного выпуска предприятиями области. На территорию ДФО и СФО поставок цемента из 5 федеральных округов не производилось. Предприятиями ДФО и СФО производились незначительные поставки цемента в 5 европейских федеральных округов.
Таким образом, статистические данные за 2007 год подтверждают правильность географических границ цементного рынка.
В таблице 1 представлены данные по доле поставок цемента из каждого федерального округа в потреблении (на рынке) отдельных федеральных округов. В ЦФО велика доля поставок из ПВФО (26,5%) и СЗФО (21,8%). Следовательно, эти округа составляют единый рынок. В СЗФО 2%, а в ЮФО 1,5% потребляемого цемента поступает из ЦФО. Следовательно, эти два округа образуют единый рынок с ЦФО. В ПВФО 0,4% цемента поступает из ЦФО, а 18,7% - из УФО. Этот округ 4,5% потребляемого цемента получает из ПВФО. Следовательно, выделить УФО в самостоятельный рынок относительно сложно. В то же время, в СФО и ДФО 88,5% потребляемого цемента производится на территории соответствующих округов. В ДФО цемента, поступившего с территории СФО нет. ДФО осуществляет 23,3% поставок в пять европейских федеральных округов, а СФО – 11,5 % поставок в пять европейских федеральных округов. Однако из этих 5 округов  в ДФО и СФО поставки не производились. Высокие показатели обособленности СФО и ДФО позволяют выделить в них отдельные рынки  цемента. 

Таблица 1.

Поставки цемента между федеральными округами в 2007 г., %

	
	Поставки из

	потребление
	ЦФО
	СЗФО
	ЮФО
	ПВФО
	УФО
	СФО
	ДФО

	ЦФО
	96
	21,8
	12,5
	26,5
	0,2
	4,3
	10,3

	СЗФО
	2
	77,8
	0,4
	1,4
	0,6
	0,3
	0,7

	ЮФО
	1,6
	0,1
	85,6
	0,6
	0,1
	0,1
	0,1

	ПВФО
	0,4
	0,3
	1,4
	66,9
	18,7
	2,6
	3,3

	УФО
	0
	0
	0,1
	4,5
	79,4
	4,2
	9

	СФО
	0
	0
	0
	0
	0,9
	88,5
	1,2

	ДФО
	0
	0
	0
	0
	0,1
	0
	75,4


Таким образом, географическим границами исследуемого рынка цемента являются административные границы Центрального, Северо-Западного, Приволжского, Южного и Уральского федеральных округов, с одной стороны, и Сибирского и Дальневосточного федеральных округов, с другой стороны. 

При этом не исключается наличие локальных, обособленных рынков, для которых существуют особые условия ввоза и реализации цемента, например, Северный завоз.

5.ОПРЕДЕЛЕНИЕ СОСТАВА ХОЗЯЙСТВУЮЩИХ СУБЪЕКТОВ, ДЕЙСТВУЮЩИХ НА ТОВАРНОМ РЫНКЕ

Субъекты товарного рынка

Потребители цемента

В качестве конечных потребителей цемента выступают: предприятия, изготавливающие сборные железобетонные конструкции и изделия, предприятия, изготавливающие товарный бетон, строительный раствор, асбестоцементные изделия, домостроительные комбинаты, строительные организации и население.

К этим потребителям на территории России относятся примерно: 109 тысяч строительных организаций различных форм собственности, 3 тысячи предприятий стройиндустрии, 116 тысяч малых строительных предприятий.  

Кроме того, имеется группа потребителей цемента – население, использующая цемент для индивидуального, садового, гаражного строительства и ремонта.

Структура потребления цемента выглядит примерно следующим образом:

сборный железобетон – 55%,

асбоцементные изделия – 22%,

строительно-монтажные и ремонтные работы – 17%,

население – 6%.

Продавцы цемента

К продавцам на рынке цемента относятся: заводы-изготовители цемента и продавцы-посредники.

Система вертикального товародвижения – от  производителя цемента до конечного потребителя – может содержать ряд промежуточных звеньев, что позволяет выделить в ее структуре, как минимум три уровня, отличающихся субъектным составом:

Уровень первичной оптовой реализации цемента, где возможны две субъектные схемы движения товара: производитель – конечный потребитель (кроме населения), производитель – оптовый посредник;

Оптово-посреднический уровень включает взаимоотношения между оптовыми посредниками, либо оптовыми посредниками и конечным потребителем (кроме населения);

Уровень розничной реализации цемента, на котором продавцом выступают производители цемента или оптовые посредники, а покупателем – население.

Объектом данного обзора является оптовый рынок цемента первого уровня.

Заводы-изготовители цемента

В настоящее время на территории Российской Федерации функционируют 53 предприятия по производству цемента. По данным Росстата, их производственные мощности  составляли по состоянию на 01.01.2007 г. около 72,6 млн. тонн цемента в год. Исходя из административного деления Российской Федерации по 7 федеральным округам (ФО), производители цемента расположены следующим образом:

Центральный ФО – 9 цементных заводов (суммарная мощность порядка 21 млн. тонн, выпуск в 2007 г. – 20,5 млн. тонн);

Северо-Западный ФО – 6 цементных заводов (суммарная мощность - 5,1 млн. тонн, выпуск в 2007 г. – 3,8 млн. тонн);

Южный ФО - 7 цементных заводов (суммарная мощность - 9,5 млн. тонн, выпуск в 2007 г. – 8,6 млн. тонн);

Приволжский ФО – 9 цементных заводов (суммарная мощность - 15,9 млн. тонн, выпуск в 2007 г. – 9,8 млн. тонн);

Уральский ФО – 5 цементных заводов (суммарная мощность - 7,7 млн. тонн, выпуск в 2007 г. – 6,2 млн. тонн).

Сибирский ФО – 12 цементных заводов (суммарная мощность - 12,4 млн. тонн, выпуск в 2007 г. – 6,8 млн. тонн);

Дальневосточный ФО – 5 цементных заводов (суммарная мощность - 2,47 млн. тонн, выпуск в 2007 г. – 1,5 млн. тонн), т.е., имеет место тенденция сокращения производственных мощностей.

Среди заводов-производителей цемента есть как независимые хозяйствующие субъекты, так и хозяйствующие субъекты, составляющие в понимании Закона о конкуренции группу лиц.

Самую крупную группу лиц представляет ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп», включает  13 цементных заводов, чьи суммарные мощности составляют 26,5 млн. тонн цемента в год, или 36,5% от действующих общероссийских мощностей. 

ЗАО «Евроцемент груп» является самым крупным субъектом цементного рынка.
Остальные участники рынка контролируют от 1 до 3 предприятий. Так, например, французская компания «Лафарж» через свое дочернее предприятие «Лафарж Восток» контролирует ОАО «Воскресенскцемент» (Московская область) и  филиал ОАО «Воскресенскцемент» - «Уралцемент» (Челябинская область). Компания «Холсим Аусландбетайлингунгус ГмбХ» (ФРГ) через ОАО «Альфа-Цемент» контролирует ОАО «Вольскцемент» (Саратовская область), ОАО «Щуровский цемент» (Московская область).

Компания «Дюккерхофф» АГ контролирует ОАО «Сухоложскцемент».

На территории Сибирского федерального округа, самую крупную группу лиц представляет ОАО «Холдинговая компания «Сибирский цемент». ООО «БазэлЦемент» контролирует ОАО «Ачинский цемент».
На территории Дальневосточного федерального округа, самую крупную группу лиц представляет ООО «Востокцемент», который прямо контролирует ОАО «Спасскцемент» и ОАО «Теплоозерский цементный завод».
Остальные цементные заводы являются независимыми.

6. РАСЧЕТ ОБЪЕМА ТОВАРНОГО РЫНКА И ДОЛЕЙ ХОЗЯЙСТВУЮЩИХ СУБЪЕКТОВ НА РЫНКЕ

Объем товарных ресурсов рынка.

Общий объем товарных ресурсов рынка цемента состоит из объемов реализации цемента  товаропроизводителями, суммированного с объемами ввоза на территорию региона, за вычетом  объемов вывоза за географические границы рынка. Ввоз цемента по импорту и вывоз  цемента за рубеж производится по линии внешнеэкономической деятельности. 
Производство цемента, в  установленных географических границах рынка, по данным Росстата в 2007 г. составило 49 018,518 тыс.тонн. 

По итогам 2007 г. около 52 % импорта цемента пришлось на долю Центрального федерального округа, 27 % было ввезено в Северо-Западный федеральный округ 18 % - в Южный и 2 % - в Дальневосточный. Поставки в Сибирский, Уральский и Приволжский округа были незначительны. 
Импорт цемента  по территории Российской Федерации составил: 2 444,509 тыс. тонн, экспорт -  1 869,483 тыс. тонн.
В границах 5 федеральных округов импорт цемента составил 
2418,909 тыс.тонн, экспорт - 1 471,383 тыс. тонн. 

Таким образом, объем товарных ресурсов рынка в 2007 г. составил:

49 018,518 + 2418,909 – 1471,383 =  49 966,044 тыс. тонн.
В Сибирском федеральном округе по данным Росстата в 2007 г. объем товарных ресурсов:

7656,2-398,1+8,2 = 7 266,3 тыс.тонн.

В Дальневосточном федеральном округе объем товарных ресурсов:

2043,991,3+17,4 = 2 061,391 тыс. тонн.
Определение количественных показателей рынка

Доля хозяйствующего субъекта-продавца на рассматриваемом товарном рынке  определяется как отношение реализованной им на рынке товарной продукции к общему объему реализации (поставки) товара.

Общий объем товарных ресурсов рынка в продуктовых границах «цемент» и в определенных географических границах в 2007 году составил:

в границах 5 федеральных округов – 4 9966,044 тыс. тонн;
в границах Сибирского федерального округа – 7 266,3 тыс. тонн;

в границах Дальневосточного федерального округа – 2061,391.

Доли хозяйствующих субъектов на товарном рынке:

1. ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп»
В 2007 году объем производства цемента на 13 заводах, входящих в  группу лиц ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп» составил около 23 177,604 тыс. тонн, объем реализации составил - 23 190 тыс. тонн. 
В 2007 году доля ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп» на рынке цемента в границах 5 федеральных округов составила 46,4%.
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2. ОАО «Лафарж Цемент» (ОАО «Воскресенскцемент», филиал ОАО «Воскресенскцемент» - «Уралцемент»). 
Суммарные мощности 2 заводов принадлежащих ОАО «Лафарж Цемент» составляют 849,131 тыс. тонн в год, что составляет 1,2 % от действующих мощностей на рынке цемента в  границах 5 федеральных округов.
В 2007 году объем производства цемента на 2 заводах, входящих в группу лиц ОАО «Лафарж Цемент» составил 2 279,679 тыс.тонн., объем реализации цемента - 1 648,572 тыс. тонн.

Доля ОАО «Лафарж Цемент» на рынке цемента в границах 5 федеральных округов составила 3,3%.
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3. Холсим Аусландбетайлингунгус ГмбХ (ОАО «Вольскцемент», ОАО «Щуровский цемент»)
В 2007 году объем реализации цемента 2 заводов входящих в группу лиц компании «Холсим Аусландбетайлингунгус ГмбХ» составил 3 675,175 тыс. тонн.

Доля компании «Холсим Аусландбетайлингунгус ГмбХ» на рынке цемента в границах 5 федеральных округов составила 7,4 %.
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4. ОАО «Мордовцемент» 
Мощности завода составляют 849,131 тыс.тонн в год, что составляет 1,2 % от действующих мощностей на рынке цемента в  границах 5 федеральных округов.

В 2007 году объем производства цемента на ОАО «Мордовцемент» составил 2 279,679 тыс.тонн, объем реализации - 3 418,451 тыс. тонн.

Доля ОАО «Мордовцемент» на рынке цемента в границах 5 федеральных округов составила 6,9%.
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5. ОАО «Сухоложскцемент»
Мощности завода по производству цемента составляют 547 тыс.тонн в год, что составляет 0,75 % от действующих мощностей на рынке цемента в  границах 5 федеральных округов.

В 2007 году объем производства цемента на ОАО «Сухоложскцемент» составил 2 327,322 тыс.тонн, объем реализации – 2 329,490 тыс. тонн.

Доля ОАО «Сухоложскцемент» на рынке цемента в границах 5 федеральных округов составила 4,7%.


[image: image5.wmf]%

7

.

4

%

100

*

044

.

49966

490

.

2329

=


6. ОАО «Новоросцемент»
Мощности завода по производству цемента составляют 1 050 тыс.тонн в год, что составляет 1,5 % от действующих мощностей на рынке цемента в  границах 5 федеральных округов.

В 2007 году объем производства цемента на ОАО «Новоросцемент» составил 3 705,1 тыс.тонн, объем реализации – 3 679,405 тыс. тонн.

Доля ОАО «Новоросцемент» на рынке цемента в границах 5 федеральных округов составила 7,4%.
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7. ОАО «Себряковцемент» 
Мощности завода по производству цемента составляют 1459,1 тыс.тонн в год, что составляет 2 % от действующих мощностей на рынке цемента в  границах 5 федеральных округов.

В 2007 году объем производства цемента на ОАО «Себряковцемент» составил 3 194 тыс.тонн, объем реализации – 3 211 тыс. тонн.

Доля ОАО «Себряковцемент» на рынке цемента в границах 5 федеральных округов составила 6,4%.
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Доли остальных хозяйствующих субъектов незначительны и составляют не более 2%.

Доли хозяйствующих субъектов, в границах 5 федеральных округов, отображены на диаграмме № 1:
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Сибирский федеральный округ.
В 2007 году общий объем товарных ресурсов рынка цемента в границах СФО составил– 7 266,3 тыс. тонн. 
Наиболее крупную группу лиц Сибирского федерального округа представляет ОАО «ХК Сибирский цемент», которая включает 4 завода-производителя: ООО «Топкинский цемент»; ООО «Красноярский цемент»; ОАО «Ангарский цементно-горный комбинат»; ООО «Тимлюйский цементный завод». 
Совокупная доля группы лиц ОАО «ХК Сибирский цемент» составляет:

[image: image9.wmf]%

55

%

100

*

3

.

7266

1

.

3975

=


доля ОАО «Искитимцемент» составляет:
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доля ОАО «Ангарский цемент» составляет:
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Доли остальных хозяйствующих субъектов незначительны и составляют менее 1%.
Доли хозяйствующих субъектов, в границах СФО, отображены на диаграмме № 2:
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Дальневосточный федеральный округ.
В 2007 году общий объем товарных ресурсов рынка цемента в границах ДФО составил – 2 061,391 тыс. тонн. 
Наиболее крупную группу лиц Дальневосточного федерального округа представляет ООО «Востокцемент», которое включает 2 завода: ОАО «Спасскцемент» и ОАО «Теплоозерский цементный завод». 
Совокупная доля группы лиц ООО «Востокцемент»  составляет:
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Объем реализации цемента в 2007 году на территории Дальневосточного федерального округа, ОАО ПО "Якутцемент" составил 312,3 тыс. тонн, доля ОАО ПО "Якутцемент" составляет:
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Объем реализации цемента в 2007 году на территории Дальневосточного федерального округа, ОАО «Камчатцемент» составил 24,9 тыс. тонн, доля:
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Доли остальных хозяйствующих субъектов незначительны и составляют менее 1%.

Доли хозяйствующих субъектов, в границах ДФО, отображены на диаграмме № 3:
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7. ОПРЕДЕЛЕНИЕ УРОВНЯ КОНЦЕНТРАЦИИ ТОВАРНОГО РЫНКА
Для определения уровня концентрации рынка цемента на территории 5 федеральных округов используем следующий показатель:

-коэффициент рыночной концентрации 
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 - сумма долей на товарном рынке (в процентах) определенного числа (n) крупнейших хозяйствующих субъектов, действующих на данном рынке:
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Где 
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Таким образом, коэффициент CR-3 – 61,2%. следовательно, рынок является умеренноконцентрированным.
Для определения уровня концентрации рынка цемента на территории Сибирского федерального округа используем следующие показатели:

-коэффициент рыночной концентрации 
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 - сумма долей на товарном рынке (в процентах) определенного числа (n) крупнейших хозяйствующих субъектов, действующих на данном рынке:
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Где 
[image: image23.wmf]i

D

доля i-го крупнейшего хозяйствующего субъекта
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Так как на рынке цемента в границах Сибирского федерального округа количество хозяйствующих субъектов менее 15, используется индекс рыночной концентрации Герфиндаля-Гиршмана (HHI) – сумма квадратов долей на товарном рынке (выраженных в процентах):
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Таким образом, 70% < 92,3% < 100%; 2000 < 3733,65 < 10000, следовательно, рынок высококонцентрированный.
Для определения уровня концентрации рынка цемента Дальневосточного федерального округа используем следующие показатели:

-коэффициент рыночной концентрации 
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 - сумма долей на товарном рынке (в процентах) определенного числа (n) крупнейших хозяйствующих субъектов, действующих на данном рынке:
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Где 
[image: image29.wmf]i

D

доля i-го крупнейшего хозяйствующего субъекта


[image: image30.wmf]%

2

.

97

3

.

1

1

.

15

8

.

80

)

(

3

=

+

+

=

CR


Так как на рынке цемента в границах Дальневосточного федерального округа количество хозяйствующих субъектов менее 15, используется индекс рыночной концентрации Герфиндаля-иршмана (HHI) – сумма квадратов долей на товарном рынке (выраженных в процентах):
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Таким образом, 70% < 97,2% < 100%; 2000 < 6758,34 < 10000, следовательно, рынок высококонцентрированный.
8. ИНФОРМАЦИЯ ОБ ОТПУСКНЫХ ЦЕНАХ
По данным Федеральной службы государственной статистики (Росстат) в 2006-2007 гг. прослеживается следующая динамика изменения цен на цемент.
Таблица 2

	Средние отпускные цены на цемент по Федеральным округам Российской Федерации (2006-2007 гг.)

	 
	2006 год 
	2007 год 

	     Центральный федеральный округ
	2189,4175
	3458,69

	     Северо-Западный федеральный округ
	2367,443
	3416,433

	     Южный федеральный округ
	1998,942
	3262,668

	     Приволжский федеральный округ
	2281,508
	3733,874

	     Уральский федеральный округ
	1906,077
	3078,766

	     Сибирский федеральный округ
	2287,727
	3294,161

	     Дальневосточный федеральный округ
	3507,186
	3680,263


Динамика изменения цен на цемент в 2006-2007 гг. отображена на диаграмме № 4:
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Цены на цемент в 2007 году варьировались от 3078,8 рублей за тонну цемента до 3733,8 рублей за тонну цемента.

Ценовым лидером на рынке цемента в 2007 г. (3733,8 руб. за тонну. цемента), являлся Приволжский  федеральный округ. Самые низкие цены на цемент отмечены в Уральском федеральном округе (3078,766 руб. за тону цемента). На одном уровне в 2007 году цены на цемент в Северо-Западном и Центральном федеральных округах - 3416,433 и 3458,69 руб за тонну цемента. В Сибирском и Южном федеральных округах цены различаются менее чем на 1 % и составляют 3294,2 и 3262,7 руб за тонну цемента. 

Во всех федеральных округах Российской Федерации наблюдался рост цен как в 2006 г. так и 2007 г. В пределах географических границ цены на цемент увеличились от 44% (Северо-Западный федеральный округ) до 64% (Приволжский федеральный округ). Незначительный скачок цен в Дальневосточном федеральном округе – 5%.

Интенсивнее всего росли в Южном федеральном округе (63%).  Приволжском (64%), Уральском (62%)  федеральных округах. На одном уровне рост цен был в Северо-Западном и Сибирском федеральных округах составили 44% .Темп роста цен на цемент в Центральном Федеральном округе составил 58%. 

Из диаграммы № 5 видно, что в 2007 году рост цен был интенсивнее, чем в 2006 году. Так в 2006 году цены выросли с 2045 р/т до  2642 р/т, что составляет 29%. В 2007 году цены выросли с 2576 р/т до 4541 р/т, это 76%.

Диаграмма № 5
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9. ОПРЕДЕЛЕНИЕ БАРЬЕРОВ ВХОДА НА ТОВАРНЫЙ РЫНОК

 Возможность доступа на рынок цемента новых конкурентов ограничена высокими барьерами входа на рынок. Основными барьерами входа на рынок являются:

-барьер капитальных затрат и первоначальных инвестиций. Для начала деятельности нового хозяйствующего субъекта потребуется значительный размер первоначального капитала;

-наличие на рынке хозяйствующего субъекта, занимающего доминирующее положение и имеющего возможность определять общие условия обращения товара на соответствующем рынке;

-транспортные расходы. Потребители стремятся снизить транспортные расходы и приобретают цемент у наиболее близко расположенных предприятий-производителей;

-высокий рост цен на энергоносители, транспортные услуги, составляющие в совокупности до 50% затрат в себестоимости продукции;

-применение давальческих схем на цементных заводах (преимущественно входящих в группу лиц ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп») приводит к усилению концентрации товарного рынка и уходу с рынка непосредственных производителей цемента.

В настоящее время положение отрасли характеризуется:

-высокой энергоемкостью;

-низкой рентабельностью, не позволяющей предприятиям обновлять основные фонды и инвестировать в развитие новых технологий; 
-высокой степенью изношенности основных фондов;

-отставанием от современных технологий, что уже привело к уходу с рынка ряда независимых заводов-производителей и появлению тенденции убывания производственных мощностей и, следовательно, уменьшения товарного объема рынка цемента, что свидетельствует о потенциальном увеличении долей остающихся на рынке хозяйствующих субъектов по мере ухода с рынка  конкурентов.
10. ОЦЕНКА СОСТОЯНИЯ КОНКУРЕНТНОЙ СРЕДЫ НА ТОВАРНОМ РЫНКЕ

Сводные результаты оценки конкурентной среды, а также сопоставление и анализ количественных и качественных показателей, характеризующих рынок цемента, позволяют сделать следующие выводы. 

Рассматриваемый товарный рынок, в границах 5 ФО является умеренно концентрированными. Рынки цемента в границах ДФО и СФО являются высококонцентрированными. Доступ на рынок цемента новых конкурентов ограничен высокими барьерами входа на рынок. Помимо высоких первоначальных инвестиций, на рыке имеется хозяйствующий субъект (ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп»), занимающий доминирующее положение. Доля ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп» на рынке цемента значительно превышает доли любого другого хозяйствующего субъекта или группы лиц на данном рынке, что позволяет говорить о высокой рыночной силе данного хозяйствующего субъекта и возможности определять общие условия обращения товара на рынке.
11. АНАЛИТИЧЕСКИЙ ОТЧЕТ
Целью настоящего исследования было изучение рынка цемента и уровня конкурентной среды на нем. Обзор рынка цемента проведен в соответствии с Порядком проведения анализа и оценки состояния конкурентной среды на товарном рынке, утвержденным  Приказом ФАС России от 25.04.2006 № 108.
Информационная база исследования: нормативо-правовые акты Российской Федерации, сведения, полученные от хозяйствующих субъектов, действующих на исследуемым товарном рынке, органов исполнительной власти, осуществляющих контроль за действиями указанных субъектов, органов государственной статистики и территориальных органов ФАС России.

При проведении обзора рынка рассматривается период, который включает 2007 год.

Процедура определения географических границ основывается на определении территории, на которой покупатель приобретает или имеет возможность приобрести товар и не имеет такой возможности за ее пределами.

Географические границы рынка определялись путем сравнения конечных цен цемента различных производителей между собой для отдельного потребителя. В качестве рынка субъекта РФ принимался административный центр соответствующего региона.
Расчеты географических границ рынка цемента подтверждаются данными Федеральной службы государственной статистики (Росстат). По форме ввоз (вывоз) цемента за 2007 год.
Таким образом, географическими границами исследуемого рынка цемента являются административные границы Центрального, Северо-Западного, Приволжского, Южного и Уральского федеральных округов, с одной стороны, и Сибирского и Дальневосточного федеральных округов, с другой стороны. 

При этом не исключается наличие локальных, обособленных рынков, для которых существуют особые условия ввоза и реализации цемента, например, Северный завоз.

В настоящем обзоре определены важнейшие параметры и показатели состояния исследуемого товарного рынка: оценка состояния конкурентной среды и уровня концентрации.

Анализ продуктовых границ позволил определить, что цемент – это название группы гидравлических вяжущих веществ, главной составной частью которых являются силикаты и алюминаты кальция, образующиеся при высокотемпературной обработке сырьевых материалов, доведенных да частичного или полного плавления. Цемент – это вяжущее порошкообразное вещество, которое в смешении с небольшим количеством воды образует однородную, быстротвердеющую массу, употребляется в строительном деле при изготовлении бетона, для связывания кирпичей, камней. Также, понятие «цемент» - это собирательное название искусственных неорганических порошкообразных вяжущих материалов, преимущественно гидравлических, обладающих способностью при взаимодействии с водой, с водными растворами солей или другими жидкостями образовывать пластичную массу, которая со временем затвердевает и превращается в прочное камневидное тело.
Цемент применяют для производства бетонов, бетонных и железобетонных изделий, строительных растворов, асбестоцементных изделий. Изготовляют цемент на крупных механизированных и автоматизированных заводах.

Современный процесс производства цемента включает: добычу цементного сырья природного или использования в качестве такового некоторых промышленных отходов – металлургических шлаков, зол ТЭС, вскрышных пород и т.д.; дробление и тонкое его измельчение; приготовление однородной сырьевой смеси заданного состава; обжиг ее до спекания при температуре 1450-1550 С; измельчение полученного клинкера в тонкий порошок вместе с небольшим количеством гипса и активных минеральных добавок или других веществ, придающих цементу нужные качества. В зависимости от способа приготовления сырьевой смеси различают сухой, мокрый и комбинированный способы производства цемента. Выбор способа производства обусловлен, главным образом, технико-экономическими показателями: возможной степенью концентрации производства, расходом топлива и электроэнергии, трудовыми затратами.
Цемент, как и любой другой материал, применяемый в строительстве, различается по своим физико-техническим характеристикам в зависимости от того, в каких условиях предполагается его эксплуатация.
Конечными потребителями цемента выступают: предприятия, изготавливающие сборные железобетонные конструкции и изделия, товарный бетон, строительный раствор, асбестоцементные изделия, домостроительные комбинаты, строительные организации и население.

Проведенный обзор показал, что в настоящее время на территории Российской Федерации функционируют 53 предприятия по производству цемента. В пределах рассматриваемых границах рынка -36 предприятий по производству цемента. Из них 13 заводов ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп». 2 - ОАО «Лафарж Цемент», 2 - Холсим Аусландбетайлингунгус ГмбХ. Остальные 19  предприятий по производству цемента являются независимыми хозяйствующими субъектами.
Доли распределены следующим образом:
	Хозяйствующие субъекты
	Доля на рынке цемента

	ЗАО "Евроцемент груп" (13 заводов)
	46,40%

	ОАО "Лафарж цемент" (2 завода)
	3,30%

	ОАО "Сухоложскцемент"
	4,70%

	ОАО "Мордовцемент"
	6,90%

	ОАО "Себряковцемент"
	6,40%

	ОАО "Новоросцемент"
	7,40%

	Холсим Аусландбетайлингунгус ГмбХ (2 завода)
	7,40%

	Остальные хозяйствующие субъекты (15 заводов)
	17,50%


На территории СФО:

	Хозяйствующие субъекты
	Доля на рынке цемента

	ОАО "ХК "Сибирский цемент"
	55,00%

	ОАО "Искитимцемент"
	21,20%

	ОАО "Ангарский цемент"
	16,10%

	Остальные хозяйствующие субъекты 
	7,70%


На территории ДФО:

	Хозяйствующие субъекты
	Доля на рынке цемента

	ООО "Востокцемент"
	80,80%

	ОАО ПО "Якутцемент"
	15,1%

	ОАО "Камчатцемент"
	1,3%

	Остальные хозяйствующие субъекты 
	2,8%


Для определения уровня концентрации рынка цемента рассчитан коэффициент рыночной концентрации 
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Таким образом, рынок цемента в границах 5 федеральных округов является умеренноконцентрированным. 

На территории Сибирского федерального округа – 12 цементных заводов. Наиболее крупную группу лиц СФО представляет ОАО «ХК Сибирский цемент», которая включает в себя 4 завода: ООО «Топкинский цемент»; ООО»Красноярский цемент»; ОАО «Ангарский цементно-горный комбинат»; ООО «Тимлюйскй цементнй завод». Доля ОАО «ХК Сибирский цемент» составляет:
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На территории Дальневосточного федерального округа наиболее крупную группу лиц представляет ООО «Востокцемент», которое включает 2 завода: ОАО «Спасскцемент» и ОАО «Теплоозерский цементный завод». Доля ООО «Востокцемент»  составляет:
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Рынок цемента характеризуется значительными барьерами, которые являются факторами и обстоятельствами правового, организационного, технологического, экономического, финансового характера, препятствующими вступлению новых хозяйствующих субъектов на исследуемый товарный рынок и конкурированию с уже действующими на нем хозяйствующими субъектами, осуществляющими производство цемента. Степень открытости рынка напрямую зависит от барьеров входа (административных и экономических ограничений).
Таким образом, возможность доступа на рынок новых конкурентов ограничена высокими барьерами входа на рынок, однако теоретическая  возможность доступа на рынок цемента новых конкурентов существует, о чем свидетельствует наличие импорта цемента.
В течение 2007 года наблюдалось повышение цен, это обусловлено транспортными издержками, увеличением спроса на цемент и ростом объемов строительства.
В целях предотвращения дальнейшего роста цен, ФАС России предлагает комплекс мер государственной политики:
- Создание условий для увеличения объемов производства строительных материалов в рамках национального проекта «Доступное и комфортное жилье – гражданам России»; 
- Совершенствование биржевой торговли цементом: в целях недопущения злоупотребления доминирующим положением и формирования справедливого  рыночного ценообразования на цемент, ФАС России в августе 2006 года было предложено ЗАО «ЕВРОЦЕМЕНТ груп» разместить часть произведенного цемента на бирже.
- Государственные интервенции на рынке цемента: для нормализации цен на рынке цемента, необходимо введение механизма государственных интервенций, особенно в период пикового роста  спроса на цемент (весна-лето). Необходимо рассмотреть возможность выбора на конкурсной основе специальной компании, которая будет осуществлять закупки цемента за рубежом с поставкой его через биржу в период сезонного увеличения спроса. По предварительным расчетам ФАС России, для удержания цен в пиковые периоды, объемы интервенций летом 2008 г. Должны составлять до 4 млн. тонн цемента. 
- Решение сырьевых и инфраструктурных проблем: существующие инфраструктурные, транспортные и сырьевые ограничения также способствуют росту цен на цемент. Комплексная разведка новых месторождений цементного сырья не производилась с 1970-х годов прошлого века, что не позволяет объективно оценивать запасы цементного  сырья и планировать ввод новых мощностей. Необходимо скорректировать долгосрочную программу воспроизводства минерально-сырьевой базы России, подготовленную Минприроды России, с учетом увеличения потребности в цементном сырье, что будет предусматривать также увеличение расходов на разведку новых месторождений цементного сырья.

- Решение проблемы свободного перемещения цемента: в соответствии с частью 1 статьи 8 Конституции Российской Федерации и статьей 15 Федерального закона от 26.07.2006 № 135-ФЗ «О защите конкуренции» в Российской Федерации запрещено ограничение свободного перемещения товаров. Однако руководители отдельных субъектов Российской Федерации в нарушение установленного запрета ограничивают вывоз цемента за пределы регионов. 
- Решение проблемы нехватки грузовых вагонов: ФАС России предлагает разработать и внедрить инвестиционную программу ОАО «Российские железные дороги» по производству подвижного состава для перевозки цемента (хоппер-цементовозы). Кроме того, предлагается привлечь для реализации программы крупнейших производителей подвижного состава.

- Привлечение в Российскую Федерацию крупнейших мировых производителей цемента: несмотря на инвестиционную привлекательность цементной отрасли в России, иностранные игроки из первой десятки производителей цемента не заявляют о возможности строительства в России новых цементных заводов (за исключением групп «Лафарж», «Хольсим» и «Хайдельбергцемент» уже имеющих в собственности российские цементные заводы). Необходимо разработать ряд мер по привлечению крупнейших мировых производителей цемента в Российскую Федерацию, а также рассмотреть возможность проведения консультаций и переговоров на высшем уровне, для организации на территории Российской Федерации производства цемента с использованием современных энергосберегающих технологий и стандартов в области защиты окружающей среды.  
- Организация прямых продаж цемента населению: по данным ежемесячного мониторинга цен на цемент, проводимого ФАС России со 2 полугодия 2005 года, средневзвешенная цена на цемент, приобретаемый конечными потребителями, увеличилась с начала 2007 года  по настоящее времяболее чем в 2 раза. В то же время, цены посредников превышают цены производителей цемента на 40-50%. Необходимо организовать прямую продажу цемента от производителей через торговые сети с установлением минимальных торговых наценок. Кроме того, необходимо провести проверки посреднических структур. К данной работе целесообразно подключить МВД России и ФНС России.

- Несбалансированность интересов недропользователей и землепользователей приводит к отмене аукционов на приобретение права пользования месторождением сырья или к существенному увеличению затрат недропользователя. В целях установления оптимального баланса интересов землепользователей и недропользователей, ФАС России предлагает внести изменения в Закон «О недрах», Земельный кодекс Российской Федерации, иные нормативные правовые акты, регулирующие данные отношения.
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